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10 Tipps für erfolgreiches

Netzwerken

Sei authentisch

Authentizität ist das A und O beim Netzwerken. Wenn

Du nicht Du selbst sind, wirst du von anderen schnell

durchschaut. Sei also Du selbst und zeige Deinen

Gesprächspartnern, was Dich ausmacht.

Höre mehr zu als Du sprichst

Beim Netzwerken geht es nicht darum, sich selbst in

den Vordergrund zu drängen. Es geht darum, andere

kennenzulernen und sich mit ihnen zu vernetzen.

Daher solltest du mehr zuhören als sprechen. Stelle

Fragen und zeige Interesse an den Menschen, mit

denen Du sprichst.

Biete Mehrwert

Wenn du anderen etwas bieten kannst, sind sie für

dich interessanter. Du kannst zum Beispiel Wissen,

Expertise oder Kontakte anbieten. Wenn du anderen

Menschen helfen kannst, werden sie dir dankbar sein

und dich gerne weiter empfehlen.

Folge den richtigen Leuten

In den sozialen Medien kannst du dich mit anderen

Coaches vernetzen. Folge den richtigen Leuten, um auf

dem Laufenden zu bleiben und neue Kontakte zu

knüpfen.

Nimm an Veranstaltungen teil

Veranstaltungen sind eine gute Gelegenheit, um

andere Coaches kennenzulernen. Es gibt viele

verschiedene Veranstaltungen, die sich speziell an

Coaches richten.

Baue Beziehungen auf

Networking ist nicht nur eine Frage des kurzfristigen

Kontaktes. Es geht darum, Beziehungen aufzubauen. 

Nimm dir Zeit für die Menschen, mit denen du dich 

vernetzt.

Gib etwas zurück

Wenn du etwas bekommst, gib auch etwas zurück. 

Hilf anderen Coaches, wenn du kannst. So stärkst

du dein Netzwerk und machst dir einen guten Namen

Sei geduldig

Networking braucht Zeit. Es ist nicht damit getan, auf

einer Veranstaltung zu erscheinen und dann zu

erwarten, dass sich alles von selbst ergibt. Sei geduldig

und gib nicht auf.

Sei dir deiner Ziele bewusst

Warum willst du netzwerken? Was möchtest du

erreichen? Wenn du dir deiner Ziele bewusst bist,

kannst du dein Networking gezielter gestalten.

Bleib up-to-date

Die Welt des Coachings ist im Wandel. Bleib daher 

up-to-date, um mit dem Markt Schritt zu halten.



Zusatztipp

Professionelle Netzwerke bieten eine Reihe von Vorteilen gegenüber kostenlosen Netzwerken. Dazu gehören:

Qualität: Die Mitglieder von professionellen Netzwerken sind in der Regel qualifizierte Fachkräfte, die sich für ihre Branche

interessieren. 

       Dies erhöht die Wahrscheinlichkeit, dass du wertvolle Kontakte knüpfen kannst.

Nutzen: Professionelle Netzwerke bieten ihren Mitgliedern oft Zugang zu exklusiven Ressourcen und Veranstaltungen.

Dazu können zum Beispiel Weiterbildungsangebote, Networking-Events oder Rabatte auf Produkte und Dienstleistungen

gehören.

Support: Professionelle Netzwerke bieten ihren Mitgliedern oft Unterstützung und Beratung. Dies kann zum Beispiel in

Form von Mentoring-Programmen, Coaching-Angeboten oder einer Community erfolgen.

Im Folgenden sind einige konkrete Beispiele für Vorteile, die professionelle Netzwerke bieten können:

Du kannst neue Kunden und Partner gewinnen. In professionellen Netzwerken kannst du dich mit potenziellen Kunden und

Partnern vernetzen. Dies kann dir helfen, neue Aufträge zu gewinnen und dein Geschäft auszubauen.

Du kannst dein Wissen und deine Expertise erweitern. In professionellen Netzwerken kannst du dich mit anderen

Fachleuten austauschen und von ihrem Wissen und ihrer Expertise profitieren. Dies kann dir helfen, deine Fähigkeiten zu

optimieren und dich weiterzuentwickeln.

Du kannst dich mit anderen Coaches vernetzen und voneinander lernen. In professionellen Netzwerken kannst du dich mit

anderen Coaches austauschen und voneinander lernen. Dies kann dir dabei unterstützen, dein Coaching-Angebot zu

verfeinern und deine Karriere voranzutreiben.



10 Tipps für erfolgreiches 

Empfehlungsmarketing

Kommuniziere dein Empfehlungsprogramm

Stelle dein Empfehlungsprogramm deinen Kunden und

Partnern vor. So wissen sie, wie sie dich empfehlen

können und welche Vorteile sie dafür erhalten.

Sei dankbar

Wenn du eine Empfehlung erhältst, zeige deinem

Kunden oder Partner, dass du dich darüber freust. So

stärkst du die Beziehung zu ihm und erhöhst die

Wahrscheinlichkeit, dass er dich erneut empfiehlt.

Erstelle ein Empfehlungsprogramm

Ein Empfehlungsprogramm ist ein wichtiger Baustein

für erfolgreiches Empfehlungsmarketing. Es sollte

klare Regeln und Vorteile für die Beteiligten

enthalten.

Mach es einfach

Es sollte einfach sein, dich zu empfehlen. Stelle daher

eine einfache Möglichkeit zur Verfügung, wie deine

Kunden und Partner dich weiterempfehlen können.

Biete Incentives

Incentives sind Anreize, die deine Kunden und

Partner dazu motivieren, dich zu empfehlen. Du

kannst zum Beispiel Rabatte, Gutscheine oder andere

Vorteile anbieten.

Folge den Empfehlungen

Wenn du eine Empfehlung erhältst, solltest du dem

Kunden oder Partner, der dich empfohlen hat, folgen.

So zeigst du, dass du dich für seine Empfehlung

interessierst und er dich kennenlernen kann.

Reagiere auf Empfehlungen

Wenn du eine Empfehlung erhältst, solltest du 

darauf reagieren. So zeigst du dem Kunden oder

Partner, dass du seine Empfehlung ernst nimmst.

Biete Mehrwert

Wenn du eine Empfehlung erhältst, solltest du dem

Kunden oder Partner Mehrwert bieten. So erhöhst du

die Wahrscheinlichkeit, dass er dich erneut

empfiehlt.

Sei transparent

Sei transparent über dein Empfehlungsprogramm. 

So baust du Vertrauen zu deinen Kunden und 

Partnern auf.

Messe den Erfolg

Messe den Erfolg deines Empfehlungsprogramms. 

So kannst du sehen, ob es effektiv ist und ob du es

gegebenenfalls anpassen musst.



Zusatztipp

In einem Netzwerk, wo man sich kennt und vertraut, haben alle die Intension, sich gegenseitig zum empfehlen und

gemeinsam erfolgreich zu werden.

Ein wertvoller Zusatztipp ist, dass du Empfehlungen, die du durch Mitglieder eines professionellen Netzwerks erhältst,

aktiv nachverfolgen solltest. Das bedeutet, dass du dich bei den Personen, die dich empfohlen haben, meldest und dich

für ihre Empfehlung bedankst. Du kannst auch fragen, ob sie weitere Informationen über die Person, der sie dich

empfohlen haben, geben können.

Indem du die Empfehlungen aktiv nachverfolgst, zeigst du, dass du dich für die Person interessierst, die dich empfohlen

hat, und dass du ihre Empfehlung ernst nimmst. Dies kann dazu beitragen, die Beziehung zu der Person zu stärken und

die Wahrscheinlichkeit zu erhöhen, dass sie dich erneut empfiehlt.

Hier sind einige konkrete Tipps, wie du Empfehlungen nachverfolgen kannst:

Sende eine kurze E-Mail oder Nachricht an die Person, die dich empfohlen hat. In der E-Mail kannst du dich für die

Empfehlung bedanken und nach weiteren Informationen über die Person fragen, der sie dich empfohlen hat.

Verfolge die Person, die dich empfohlen hat, auf LinkedIn oder anderen sozialen Medien. So kannst du sehen, was sie

tut und welche Projekte sie verfolgt.

Teile die Empfehlung auf deinen eigenen Social-Media-Kanälen. Dies ist eine gute Möglichkeit, die Empfehlung zu

verbreiten und neue Kunden und Partner zu gewinnen.

Wenn du Empfehlungen aktiv nachverfolgst, kannst du das Beste aus ihnen herausholen und deine Karriere als Coach

vorantreiben.

Schau dir hier unser Video über die “Macht der Empfehlungen” an

https://youtu.be/gMXIaXhcARY


Herzlichen Dank für dein Interesse an unseren Tipps für erfolgreiches Netzwerken und Empfehlungsmarketing für

Coaches.  Durch den Zugang zu diesen Tipps eröffnet sich für dich die Möglichkeit, nicht nur von 

unserer Expertise zu profitieren, und dein Netzwerk und Empfehlungsmarketing zu nutzen, um neue Kunden und damit

mehr Umsatz zu erzielen.  

In unserem Coach-Netzwerk pflegen wir eine inspirierende Gemeinschaft, in der wir uns intensiv gegenseitig

unterstützen und voneinander lernen.

Wir sind hier, um dir die Werkzeuge und Ressourcen zu bieten, die deinen Coaching-Erfolg nachhaltig steigern. 

Unsere Vision ist eine Gemeinschaft, die den Fokus darauf legt, dass jeder einzelne davon profitiert und gemeinsam 

erfolgreich wächst.

Qualitative Kontakte: Unsere Mitglieder sind qualifizierte Coaches, die sich für ihre Branche interessieren.

Exklusive Ressourcen: Wir bieten unseren Mitgliedern Zugang zu exklusiven Ressourcen, wie

Weiterbildungsangeboten, Netzwerk-Events oder Provisionen auf Produkte und Dienstleistungen.

Unterstützung und Beratung: Wir bieten unseren Mitgliedern Unterstützung und Beratung, zum Beispiel in Form von 

       gemeinsamen Marketing, Aktionen, Coaching-Angeboten und einer wertschätzenden Community.

Wir glauben, dass “Coaches für Coaches” ein wertvoller Mehrwert für deine Karriere als Coach sein kann. Wenn du dich

also für ein professionelles Netzwerk interessierst, das dir dabei hilft, neue Kunden und Partner zu gewinnen, dein Wissen

und deine Expertise zu erweitern und dich mit anderen Coaches zu vernetzen, dann bist du bei uns genau richtig.

Wir laden dich herzlich zu unserem kostenlosen Change-Call ein. 

✅ Identifiziere deinen wichtigsten Umsetzungsblocker, der dich davon abhält, das zu erreichen, was du wirklich

möchtest.

✅ Erkenne klar, welches zentrale Lebens-Thema dich antreibt und wie du es nahtlos in dein Geschäft integrieren kannst,

um alles reibungsloser zu gestalten.

✅ Entwickle eine klare Strategie, die auf deine persönlichen Ziele ausgerichtet ist und den Weg zum Erfolg ebnet.

✅ Mache eine einzige Veränderung, die alles vereinfacht und leichter macht.

✅ Finde die optimale Marketing-Strategie für deine Einzigartigkeit und deinen individuellen Weg.

✅ Verstehe, wie du erfolgreich verkaufen kannst, ohne wirklich "zu verkaufen", und warum DU GLAUBST, dass  dies nicht

so einfach ist.

Die Anmeldung ist ganz einfach: Klicke auf den Button und sichere dir einen Termin in unserem Kalender.

Das Team von Coaches für Coaches

Gabi und Martina

https://calendly.com/coachesfuercoaches/change-call

